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GIẤY MỜI

Tham dự khóa học “Các biện pháp nâng cao hiệu quả 
hoạt động truyền thông tiếp thị và xúc tiến bán hàng”



Ngày nay, dưới tác động của cuộc cách mạng công nghiệp 4.0. Truyền thông và tiếp thị ngày càng có những phương thức, công nghệ đa dạng và phong phú. Thành công của những tập đoàn hùng mạnh trên Thế giới cũng như các Doanh nghiệp hàng đầu Việt Nam đã chứng minh rằng: Doanh nghiệp nào biết sử dụng, khai thác hiệu quả các phương thức truyền thông và tiếp thị sẽ có nhiều lợi thế trong việc chiếm lĩnh thị trường, gia tăng doanh thu và góp phần nâng cao năng lực cạnh tranh của Doanh nghiệp.
Nhằm giúp cho doanh nghiệp nắm được các nội dung, cách thức sử dụng, triển khai các phương thức truyền thông và tiếp thị để không ngừng nâng cao hiệu quả sử dụng các phương thức này. Thực hiện Chương trình đào tạo phát triển nguồn nhân lực cho các doanh nghiệp nhỏ và vừa theo Nghị định 56/NĐ-CP của Chính phủ, Trung tâm Hỗ trợ Doanh nghiệp nhỏ và vừa tổ chức khóa học cụ thể như sau:
1. Chuyên đề: “Các biện pháp nâng cao hiệu quả hoạt động truyền thông tiếp thị và xúc tiến bán hàng”.
2. Đối tượng tham dự: Ban Giám đốc; Trưởng/phó phòng Marketing; Trưởng/phó phòng kinh doanh và các phòng ban bộ phận liên quan; Chuyên viên Marketing, chuyên viên kinh doanh của doanh nghiệp và những người quan tâm đến lĩnh vực.
3. Thời gian: Từ ngày 23 – 25/7/2018.

4. Địa điểm:  Hội trường Sở Kế hoạch và Đầu tư Bình Thuận.

   

 290 Trần Hưng Đạo, Phan Thiết, Bình Thuận

5. Giảng viên: Tiến sĩ Nguyễn Quyết Chiến; giảng viên của Chương trình Business Edge của World Bank, IFC, chuyên gia tư vấn doanh nghiệp.
6. Học phí: 800.000 đồng/học viên/khóa. 


         - Ngân sách hỗ trợ: 400.000 đồng/học viên/khóa.  


         - Học viên đóng: 400.000 đồng/học viên/khóa.           


7. Thông tin về giảng viên và nội dung khóa học: Vui lòng truy cập tại website www.xuctienbinhthuan.vn.
8. Phiếu đăng ký tham dự: Gửi về Trung tâm Hỗ trợ Doanh nghiệp nhỏ và vừa Bình Thuận; số 290 Trần Hưng Đạo, thành phố Phan Thiết trước ngày 20/7/2018.

Trân trọng./.
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- Lưu: VT, NV, D(400b).                                                                                            
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PHIẾU ĐĂNG KÝ

Tổ chức khóa học “Các biện pháp nâng cao 
hiệu quả hoạt động truyền thông tiếp thị và xúc tiến bán hàng”


        

Kính gửi:   Trung tâm Hỗ trợ DNNVV Bình Thuận




                  (Sở Kế hoạch và Đầu tư Bình Thuận)
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                                                                 ……………, ngày         tháng        năm 2018






         

       Đại diện Doanh nghiệp








                    (Ký tên và đóng dấu)


Doanh nghiệp có nhu cầu  vui lòng gửi Phiếu đăng ký và đóng học phí trước ngày 20/7/2018,

tại Trung tâm Hỗ trợ doanh nghiệp nhỏ và vừa tỉnh Bình Thuận (tầng 3).
 Số 290 Trần Hưng Đạo, Phan Thiết, Bình Thuận. ĐT: 0252.3823 016, 0982 259 686 (gặp chị Nương – anh Diệu)
Fax: 0252.3823 025 – Email: tthtdnbt@gmail.com
Thông tin chi tiết vui lòng truy cập tại website: xuctienbinhthuan.vn
Ghi chú :       (Phiếu đăng ký chỉ được ghi nhận khi đã đóng học phí tham dự

  và ưu tiên cho 35 học viên đăng ký và đóng học phí trước)

NỘI DUNG KHÓA HỌC
“Các biện pháp nâng cao hiệu quả 
hoạt động truyền thông tiếp thị và xúc tiến bán hàng”

PHẦN I: TỔNG QUAN VỀ MARKETING
1. Khái quát về marketing:
+ Khái niệm marketing;
+ Vai trò của marketing;
+ Chức năng của marketing.
2. Môi trường marketing;
3. Phân tích cạnh tranh;
4. Định vị sản phẩm;
5. Hành vi của khách hàng;
6. Thương hiệu;
7. Hỗn hợp marketing.
PHẦN II: THIẾT KẾ VÀ QUẢN LÝ TRUYỀN THÔNG TIẾP THỊ

1. Vai trò của truyền thông tiếp thị;
2. Phát triển truyền thông hiệu quả;
3. Quyết định về tổ hợp truyền thông tiếp thị;
4. Quản trị quy trình truyền thông tiếp thị.
PHẦN III. QUẢN TRỊ TRUYỀN THÔNG ĐẠI CHÚNG
1. Quảng cáo;
2. Quan hệ công chúng;
PHẦN IV: QUẢN TRỊ TRUYỀN THÔNG CÁ NHÂN
1. Tiếp thị trực tiếp;
2. Tiếp thị tương tác;
3. Bán hàng trực tiếp.
